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DAICH CENERALES

e Nombre oficial: Estados Unidos Mexicanos
o Capital: Ciudad de México

o Ildioma oficial: Espanol

e Moneda: Peso mexicano (MXN)

e Poblacion (2024): 1296 millones de habitantes (Banco
Mundial, 2024).

e Extension territorial: 1,964,375 km?2 (INEGI, 2024).

e FOrma de gobierno: Republica representativa,
democratica y federal.

e Presidente actual: Claudia Sheinbaum (toma de posesion
en octubre 2024).
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e PIBnominal (2023): USD 1.79 billones (FMI, 2024).

e PIB per capita: USD 13,940 (FMI, 2024).

e Tasa de crecimiento del PIB (2023): 3.2 % (Banco
Mundial, 2024).

e Inflaciéon promedio (2023): 51 % (Banco de México,
2024).

e Principales sectores del PIB: Manufactura
(automotriz, electronica), petroleo y gas, servicios,

agricultura.
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Religion predominante:
Catolicismo (77.7 %), seguido por protestantismo/evangélico
(11.2%) y no afiliados (8.1 %) (INEGI, 2021).

Festividades relevantes:
Dia de la Independencia (16 de septiembre), Dia de
Muertos (1 y 2 de noviembre), Navidad (25 de diciembre).
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Valores culturales clave:
Familia, colectivismo, respeto a la jerarquia, hospitalidad.
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Gastronomia representativa:
facos, mole, pozole, tamales, antojitos mexicanos,
quesadillas sin queso.

™

Expresiones culturales internacionales:
Mariachi, lucha libre, artesanias, cine mexicano.
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Tecnologiay

Automotriz Energetico manufactura

Agroindustria
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México es el 4.° Pemex exportdo coque Electronica, equipo de Aguacate cerveza,

exportador mundial de de petrdleo a India por telecomunicaciones y tequila, frutas y
automoviles (OICA, primera vez en 2024 aeroespacial. hortalizas.

2024). (Reuters, 2024).
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OPORTUNIDADES RETOS

» Expansion de manufactura . Inseguridad y percepcion de
avanzada. riesgo_

o Integracion en cadenas de . Infraestructura logistica

suministro diversificadas post- insuficiente en algunas regiones.

COVID. . Barreras regulatorias y
« Comercio agroalimentario y burocraticas.

energias renovables.
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o Estilo de negociacion: Predomina un estilo mas directo y

contractual, orientado a obtener resultados rapidos y enfocado
en la eficiencia (Avila, 2008).

e Cultura laboral y social: Se observa una alta adopcion de la
modernidad y la tecnologia, asi como una fuerte influencia
cultural anglosajona por la cercania con Estados Unidos (Martin
& Chaney, 2007).

e ldioma y comunicacion: Es comun el uso de un espanol con
marcada entonacidn, presencia de anglicismos y tratamiento
formal (“usted”) tanto en contextos formales como informales
(Remington & Moran, 201 8).
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o Estilo de negociacion: Se caracteriza por un equilibrio entre lo
contractual y lo relacional, con comunicacion semi-directay

énfasis en la construccion de confianza (Cabeza, Jiménez &
Corella, 201 3).

e Culturay valores: Influenciada por el mestizaje y la tradicion
historica, la negociacion suele basarse en el dialogo, la cortesiay
el respeto a la autoridad (Avila, 2008).

Contexto literario-cultural: Segun Octavio
Paz, el mexicano del centro vive una

identidad reflexiva marcada por la herencia
indigena y espanola, lo que genera una
negociacion interna constante (citado en
Martin & Chaney, 2007).
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e Estilo de negociacion: Predomina el enfoque
relacional, la comunicacion indirecta y se prioriza el
vinculo personal sobre los acuerdos contractuales
(Cabeza, Jimenez & Corella, 201 3).

e Cultura vy valores: Existe mayor presencia de
tradiciones indigenas, fuerte sentido de colectividad vy

profundo respeto por la comunidad (Remington &
Moran, 201 8).

e Emocion y persuasion: La negociacion tiende a ser
mas emotiva, y la confianza personal es un elemento
decisivo para el cierre de acuerdos (Avila, 2008).
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México mantiene una relacion comercial
estrechamente integrada con varios paises,
siendo Estados Unidos su principal socio
comercial por un amplio margen (The
Observatory of Economic Complexity, 2024).




En 2023, el principal destino de las exportaciones mexicanas fue
Estados Unidos, que absorbio aproximadamente USD 503.3 mil

millones, lo que represento el 81.3 % del total de exportaciones
del pais (World’s Top Exports, 2024).

Otros socios comerciales relevantes incluyen Canada, que
represento el 3% de las exportaciones mexicanas, y China, con
el 1.5% del total (World’s Top Exports, 2024).

A nivel regional, el comercio con América del Norte represento
cerca del 86.9 % de las exportaciones mexicanas, seguido por
Asia (4.8 %) y Europa (4.4 %) (World’s Top Exports, 2024; The
Observatory of Economic Complexity, 2024).

Por su parte, el comercio con América Latina, Oceania y Africa
constituye una fraccion menor: 37%, 02% y O01%
respectivamente (World’s Top Exports, 2024).
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La economia mexicana depende criticamente del mercado
estadounidense, lo que hace esencial diversificar sus
relaciones comerciales para reducir riesgos y fomentar
oportunidades en otros bloques economicos como Asia y
Europa.

Aunque socios como Canada, China y Brasil tienen menor
peso porcentual, representan areas con potencial creciente
para la expansion de exportaciones e inversion.



Ranking internacional de México por indicador

Barémetro de Turismo Mundial OMT 2024 LUGAR 6
World Happiness Report 2025 LUGAR 10
Global Firepower Index 2024 LUGAR 31
Climate Change Performance Index 2025
Numbeo Health Care Index 2025
IMD World Competitiveness Ranking 2025 LUGAR 55 DE 67
indice de Desarrollo Humano (IDH) - PNUD 2025 LUGAR 77 IDH:.773

indice de Percepcién de la Corrupcién 2024 LUGAR 126 DE 180

20 40 60 80 100
Posicién de México (entre mas bajo, mejor)
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