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EEXXPPOORRTTAACCIIÓÓNN DDEE MMIIEELL 

OORRGGÁÁNNIICCAA

5

México
Japón



PPRROOPPUUEESSTTAA DDEE VVAALLOORR

Producto Envase Historia

Qué ofreces y por qué importa
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Interesados en productos 

orgánicos
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SSEEGGMMEENNTTOOSS DDEE 

CCLLIIEENNTTEESS

Tiendas gourmet

Supermercados premium

Restaurantes

Quién es tu 

mercado y qué 

necesita



CCAANNAALLEESS

8

CÓMO VAS A LLEGAR A ESE CLIENTE ?



Trazabilidad y certificaciones
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Asesoría personalizada

Story telling

CÓMO CREAS CONFIANZA 

EN OTRO PAÍS?

RREELLAACCIIÓÓNN CCOONN 

CCLLIIEENNTTEESS



Contratos B2B Versiones premiumVenta al 

consumidor final

FFUUEENNTTEESS DDEE 

IINNGGRREESSOOSS
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CÓMO VAS A GANAR DINERO REALMENTE?



Certificación
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Control de calidad Logística 

internacional

RREECCUURRSSOOSS CCLLAAVVEE
Lo indispensable para operar en el 

extranjero



AACCTTIIVVIIDDAADDEESS CCLLAAVVEE

Producir y certificar la 

miel

Negociar con 

importadores

Cumplir con regulaciones 

sanitarias

LAS ACCIONES QUE REALMENTE GENERAN VALOR
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Productores certificados
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SSOOCCIIOOSS CCLLAAVVEE

Organismos certificadores

Forwarder especializado 

en alimentos

Agente aduanal

Con quién debes conectar 

para que el negocio 

funcione



Producción y certificación
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Participación en ferias

Comisiones a distribuidores

EESSTTRRUUCCTTUURRAA 

DDEE CCOOSSTTOOSS

Cuánto cuesta operar en ese país?



No definir al cliente 

internacional
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03

04

EERRRROORREESS 

CCOOMMUUNNEESS

No calcular costos y 

aranceles

Ignorar regulaciones del 

país destino

Improvisar logística

En comercio 

exterior



EENN RREESSUUMMEENN

El Canvas es mucho más que un dibujo o esquema en una 

hoja

Es una manera de pensar tu negocio internacional como un 

sistema vivo, donde:

cada decisión tiene un impacto, 

cada bloque está conectado,

y cada ajuste puede salvarte de errores caros.
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MMUUCCHHAASS 

GGRRAACCIIAASS !!!!
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MMUUCCHHAASS 

GGRRAACCIIAASS !!!!
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