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Daniel Rejon Pardenilla

Ingeniero de Software « Universidad Autonomade Yucatan « CTO de VitaTrend

Tengo 10 anos de experiencia creando productos de software
y al dia de hoy desarrollo VitaTrend sin escribir una sola linea

de codigo.
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Ya sabes que la |A te responde preguntas.
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Ya sabes que la |A te responde preguntas.

:Sabes como ponerla a trabajar para ti?
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e QUEESLAIA

Qué hay dentro de una herramientade IA

Modelo (LLM)

Predice la siguiente palabra a partirde todolo
que leyo.

SUS RECETAS
Habilidades

Instrucciones guardadas para hacerunatarea
como tulahaces.

LO QUE RECUERDA
Memoria

Solo sabe detilo que le cuentas. Algunas
herramientas lo guardan parala proxima vez.

SUS MANOS
Herramientas y conectores

Le permiten buscar eninternet, navegar paginas,
usar tu computadoray operar tu correo,
calendario o documentos.
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e MODELO MEMORIA HABILIDADES HERRAMIENTAS Y CONECTORES

Un LLM predice la siguiente palabra

-
Mérida D 94%
La capital de Yucatdanes Valladolid @ z
Meérida Progreso @ 2%
Probabilidadesilustrativas
o J
COMO APRENDIO QUE HACE QUE NO SABE
Leyo una cantidad enorme de textos: Escogela palabra mas probable, una Lo que pasd después de que termind
libros, sitios web y codigo. tras otra, hasta armarlarespuesta. de aprender, salvo que lo busque en

internet.
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e MODELO MEMORIA HABILIDADES HERRAMIENTAS Y CONECTORES

Cada app tiene modelos rapidos y modelos que piensan mas

Rapido Equilibrado El que mas piensa
VELOCIDAD e e@e® VELOCIDAD e @ VELOCIDAD @
PENSAMIENTO @ PENSAMIENTO o @ PENSAMIENTO @ @ @
Responde alinstante. Dudas simples, Buenoy agil. El trabajo de todos los dias. Razona paso apasoy tardamas.
resumenes, traducciones. Problemas dificiles, analisis y codigo.
Claude Haiku 5.5 Sonnet 5.5 Opus 5.5 Fable 5.1
Anthropic
ChatGPT GPT-6 Luna GPT-6 Sol GPT-6 Astra
OpenAl
GGerlnlnl 3.5 Flash-Lite 3.8 Flash Gemini 4 Argon * Deep Think
oogle
Meta Al Muse Spark Instant Sin opcidnintermedia Muse Spark Thinking
En WhatsApp
o o ~ o . Modelosvigentes anoviembre de 2026.
El que mas piensa tarda y cuesta mas: Usalo cuando la tarea lo pida. Cambiancadapocosmeses.
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O | PROTIP

Nadie sabe usar la |1A mejor que
la propia lA. Solo pregintale.

QUE MODELO USAR QUE HERRAMIENTA USAR COMO ARMAR UN FLUJO
Quiero cruzar mis propuestas con ;Cual es el mejor generadorde Quiero revisar automaticamente
el CRMyencontrarenqué imagenes del mercado? ;Puedo renders de arquitectura solo
estamos fallando. ; Qué modelo usar esa herramienta aqui? mandandote lasimagenes. ;Qué
me recomiendas usar para esta me recomiendas?
tarea?
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MODELO e MEMORIA HABILIDADES HERRAMIENTAS Y CONECTORES

Memoria: lo querecuerdadefti

EN ESTA CONVERSACION ENTRE CONVERSACIONES
Todo lo que le dices en un chat. Lo que guarda para la préxima vez.
Le cabe mucho, pero tiene limite: cuando sellena, lo Puedesverlo, editarlo o apagarlo.

primero se olvida.

[1 Essociodeundespacho de arquitectura en Mérida
[1 Sumeta: subirlatasade cierre de propuestas

) [1 Prefiereverlos datos entablas
Lo primero se olvida Lo masreciente

Claude, ChatGPTy Geminiya guardan memoria entre conversaciones, y tu decides qué se queda.
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IIEI' PRO TIP

Pidele que guarde en su memoria

lo que no quieres repetir.

-
Recuerda que este cliente prefiere pagaren Guarda entumemorialalista de sitios que me
USDT. funcionan.
[1 Guardado en memoria [1 Guardado en memoria
A
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MODELO MEMORIA e HABILIDADES HERRAMIENTAS Y CONECTORES

Habilidades: le ensenas una vez y la usa siempre

QUE ES

Unareceta guardada: cuando usarla, que
Pasos seguiry con gqué tono.

COMO SE USA

Lallamas porsunombre, olalAlausasola
cuando la tarea coincide.

DONDE ESTA

Claude, ChatGPTy Geminiyalas tienen. En
inglés se llaman skills.

HABILIDAD

' Decidir si vale la pena proponer

CUANDO USARLA

Cuando llegue una solicitud de propuesta o una licitacion nueva.

PASOS

1 Revisasieltipode proyectoy el presupuestoencajanconel
despacho.

2 Buscalos proyectosanteriores del clientey con quiénlos hizo.
3 Recomiendaironoir,conlaprobabilidad de ganar.

TONO

Directo, enuna tabla de una pagina.
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llil' PRO TIP

Pidele en tus instrucciones generales
que te sugiera habilidades nuevas.

4 N\ 4 N\

o o AL TERMINAR UNA TAREA
Mis instrucciones generales

Se escribenunavezy aplican a todas tus conversaciones. ; . R
Listo, terminé el reporte semanal del pipeline. Parece algo que vas

arepetircadalunes. ;Quieres que lo guarde como habilidad?

No uses guiones largos.

Evita frases como “no hacemos esto, hacemos|o otro”. Si, guardala

Investiga casi siempre, aunque no te lo pida. Prefiero informacion
verificada.

Si, guardala como “Reporte del pipeline”.

Cuando te diga “investiga”, hazlo afondo.

« Siunatarea que hiciste parece repetible, sugiere convertirla
en habilidad. [ Habilidad creada: Reporte del pipeline
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MODELO MEMORIA HABILIDADES o HERRAMIENTAS Y CONECTORES

Herramientas y conectores: sus manos

HERRAMIENTAS CONECTORES
Lo que puede hacer A qué puede entrar
a ) e \ e
() Buscar eninternet £ Tucorreo
o J o
@ Navegar pdaginas &) A Tu calendario
Modelo
4 N\ 4
() Usar tu computadora [Z) Tus documentos
. J - J .

TU decides a qué le das acceso, y puedes quitarlo cuando quieras.
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Nivel 1- Responder preguntas

Lo que ya haces hoy.

BUSQUEDA GENERAL PREGUNTA CON DETALLE
como conseguirmas clientes para un despacho de Soy socio de un despacho de arquitectura de 14 personas
arquitectura en Mérida. En 2025 enviamos 46 propuestas y ganamos 11.

¢;Qué tasa de cierre es normal en miindustriay qué debo
medir primero en mi pipeline de ventas?
Actualiza tu portafolio en linea, publica tus proyectos en
redes sociales, haz networking con desarrolladores y pide
recomendaciones a tus clientes satisfechos. Ganaron 24%. Un estudio de SMPS con firmas de
arquitectura, ingenieriay construccion de EE. UU. reporta
entre 37% Yy 44%. Mide primero tres cosas: cierre segun el
origen del prospecto, dias para enviar cada propuesta y por
qué perdiste cadauna.

La respuesta vale lo que valié tu pregunta.
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0 PRO TIP

La IA puede sonar segura y estar
equivocada. T decides qué creerle.

CON EL DATO DEL NIVEL1

» | Preguntale de dondelosaco.
¢;Dedonde sacaste ese 37% a 44%7? Dame la fuente.

[0 | Abrelafuenteyleeloque deverdaddice.
Es de un estudio de la SMPS Foundation de 2017, con 303 firmas de

Estados Unidos.
5z | Comparalaconotrafuente ocontus datos.

TU JUICIO

Sisuenademasiado exacto o demasiado Es de 2017 y de otro pais. Tomalo solo como referenciay comparalo con
bueno, duda tus propios nimeros.
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Nivel 2- Trabajar con tu contexto

MODELO

Hay rapidosy hay que piensan mas.

TIEMPO PARA PENSAR

TU decides cuanto le das.

MEMORIA DE LA CONVERSACION

Sellena, ylo primero se olvida.

EL MISMO CASO, CON TUS ARCHIVOS SUBIDOS

i/ Propuestas 2025, sinnombres de clientes [7] Notasdelajuntadeventas

[® Catalogode servicios

Conlo que te subi, dime donde estamos perdiendo propuestasy
qué cambiarias primero.

Los referidos cierran 50% (7 de 14), laweb 15% (3 de 20) y las
licitaciones 8% (1de 12). Segun tus notas, dos prospectos se fueron
conundespacho que respondidé mas rapido; ustedes tardan 19 dias en
promedio. Primero: responde alos referidos en menos de una semana
y dejalas licitaciones que no estan en tu catalogo.
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Casitodolo que ya tienes le sirve de contexto.

C@ Hojas o [=) Exce|> Resefias de Google <g] Screenshots> Plantillas

CGrabaciones dejuntas> (@ Fotos> Manual de marca (Links de YouTube> CNotasamano) Cotizaciones anteriores

<(;3 Unlink de un sitio> (ExportacionesdelCRM) Graficas <DocumentosdeWord>

Ejemplos que te gustan @ PDFS CTranscripciones) Capturas de errores <E|sitio detu Competencia> Encuestas aclientes
CPresentaciones) <@ Notas de voz> CFotosdeIpizarrén> Tu tabulador de honorarios Articulos y estudios

CPropueStasganadasyperdidas) <CarpetasdeDrive> Minutas CBasesdeIicitacién) Folletos y catalogos

<Lo quevetu Ca'mara> Reportes CTU pantalla Compartida) Textos que escribiste tu Organigramas Unrepositorio de GitHub

No todas las apps aceptan todo. Sino sabes, preguntale ala tuya.
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-

Lo que no se sube: datos sensibles
de clientes, contrasenas, secretos,
nOmeros de tarjeta de crédito.
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Nivel 3:-Darle manos

Hasta aqui solo veia lo que le subias. Ahora puede buscar, leer tu correo, ver
tu calendario.

Y puede aprender como haces tu una cosa repetida.

Revisar el pipeline

V Sin subirnada: lee tus hilos con
Q 8 B e 2> prospectos, tusjuntas, tus propuestas en
Drive y tus oportunidades en HubSpot,y
. . . CRM buscallicitaciones en Compras MX.
Busqueda Correo Calendario Google Drive (HubSpot)
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Nivel 4 Trabajar para ti

Tareas devarios pasos que corren
solasy te avisan.

A mas autonomia, mas revision
del resultado.

® Reporte semanal del pipeline
Lunes - 7:30 a. m.

e Corrio solo

® 3propuestasllevanmasde 10 dias sinrespuesta. Dejé borradores de
seguimiento para que losrevises.

® 2licitacionesnuevas en Compras MX encajan contucatalogo de
servicios.

® Tasadecierreenloquevade 2026: 31%, arribadel 24% de 2025.

Fuentes: correo, calendario, hoja de propuestasy Compras MX.

J
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Como subir de nivel

Q = > £

Investigar - Planificar - Ejecutar - Herar
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e INVESTIGAR PLANIFICAR EJECUTAR ITERAR

@  Investigar: empieza por aprender

Pidele que busque como lo hacen otros antes de pedirle que haga algo.

TU PROMPT
Lo que te regresa Con fuentes
Investiga cual es lamejor forma de dar seguimiento
aprospectos enundespacho de arquitectura. Entre 75% y 85% del trabajo de las firmas de arquitectura e ingenieria viene de
Busca que hacenlas firmas que ganan mas clientesrecurrentesy referidos.
propuestasy de donde les lleganlos proyectos. Zweig Group
Citatus fuentesy dime qué aplicaaun despachode
14 personas en Mérida. Las firmas de arquitectura, ingenieriay construccion gananentre 37%y 44%

de sus propuestas.

SMPS Foundation

Conviene decidir antes en qué propuestas competiry en cuales no.

Monograph

Para tu despacho: cuida alos referidos y no persigas todo.
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INVESTIGAR e PLANIFICAR EJECUTAR ITERAR

= Planificar: que arme el plany 10 lo apruebas

Todavia no ejecutanada. Primero revisas que va a hacer.

TU PROMPT

@ Plan del pipeline e Esperando tuaprobacion
Conlo queinvestigaste, arma un plan para mejorar

nuestro pipeline: como cruzar HubSpot conlas 1 Cruzar HubSpot con la hoja de propuestas por cliente y fecha.
propuestas en Drive, como responderalos
referidos en menos de una semanay qué correos
de seguimiento conviene automatizar. No ejecutes 3 Crearlahabilidad “Decidir sivale la pena proponer”.
nadatodavia. Guardalo enun documento para que
lorevise.

2 Medirlatasade cierre pororigeny los dias de respuesta.

4 Redactar correos de seguimiento paralos dias 3,7y 14.

5 Programar el reporte semanal de los lunes.

Cadapasoincluye = quéfuentesusa qué entrega quénecesitadet
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INVESTIGAR PLANIFICAR e EJECUTAR ITERAR

>  Ejecutar: un agente coordina a otros

El coordinadorreparte el plan, juntalos resultadosy te avisa.

TU PROMPT

Ejecuta el plan deldocumento “Plan del pipeline”. Reparte el trabajo entre varios agentes, avisame sialgo no
cuadra y no envies ningun correo sin mi aprobacion.

drgb Agente coordinador

Lee el plan, reparte las tareas y junta los resultados.

£ Agente de datos [ Agente de andlisis 5 Agente de correo £ Agente dereportes
CruzaHubSpot conlas propuestas en Calcula tasas de cierre y dias de Redactalos seguimientos de los dias Programa elreporte delos lunes alas
Drive. respuesta. 3,7y14. 7:30.

e Listo e Listo e Esperatuaprobacion e Encurso
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INVESTIGAR PLANIFICAR EJECUTAR e ITERAR

o  Herar:revisa, corrigey vuelve a empezar

Larevision puede ser tuya o del mismo agente. Las dos cuentan.

REVISION AUTOMATICA Lahace el mismo agente REVISION MANUAL Lahacestd
Revisa tu propio trabajo: compara cada niumero del reporte Revisé los correos de seguimiento y suenan muy formales.
con los datos originales, marcalo que no cuadre y dime qué Hazlos mas cercanos, como los escribo yo, y vuelve a
corregiste. revisarlos.
Encontré 2 propuestas duplicadas en HubSpot. Corregila Listo, los reescribicon tu tono. Siguen en borradores para
tasa de cierre de 2025: decia27%y es 24%. que los apruebes.

C Iterar ) > ( Q Investigar ) Si algo no convence, regresa a investigar o pide cambios hasta que quede pulido.
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Lo que he hecho con |A Ofimamente, en lo personal y en el frabajo.

Render de una casa
Lo generé a partirde los planos y unas fotos.

The ranking

Every entry below has zero drawers. Scores are mine; the specs, prices and customer ratings are

the retailer's.

01 IKEA TROTTEN 160 X 80 CM 90

Qué escritorio comprar

Unainvestigacion afondo que comparo precios,
especificaciones yresenas.

clubdevinilos.com

Una tienda en linea

Disefié y construiel ecommerce de
clubdevinilos.com.

vitatrend.app

\r VitaTrend Solcién  CémoFuncions  Benefcios  Contacto Ageoda uns Dervo

7 Resumen Corporativo

Deteccion de burnout

Detéctalo antes de que se vuelva
ausentismo o rotacién. Conversaciones

+ biomarcadores + IA

o
Laprimera plataforma que convierte conversacionesy 78%
biomarcadores reales —leidos por A nesde
seguridady productividad

AgendaunaDemo. Conoce cémo funciona

$23,500 *

vitatrend.app

La plataforma de VitaTrend. La desarrollo sin escribir

codigo.

|~ Monitorde costos

Reporte semanal - 26 oct al 1nov

Hosting $41.20

API de Claude $86.50

AWS $12.10

Total $139.80 +6% vs. semana pasada
Monitor de costos

Cadasemaname llega aTelegram cuanto gasté en
cada servicio.

Telegram-lunes 8:00

Casitodo lo que ya tienes le sirve de contexto.

HojasdeBrcel | Comen | st | O Screenshots

Ousacarasdepmin | ® Fotos W Nomanane
stors Unlinkdeunsitlo  Goscemmducine o oo e

ViaTrend
POFs  amcroe

Los nlveles de‘ -

Notasdevor

Esta presentacion
La disefié con Claude a partir de mis comentarios.

VitaTrend Los niveles de la
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El siguiente nivel ya esta ahi.
Solo falta pedirselo.

A, VitaTrend ermem el vitatrend.app
CTO de VitaTrend
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